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• 2020 fue el mejor año en ventas de vivienda nueva en el país. 
• 19% más frente a su promedio histórico. 

VENTAS DE VIVIENDA NUEVA – TOTAL
cifras en unidades

Fuente. Coordenada  Urbana
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VENTAS DE VIVIENDA NUEVA – VIS
cifras en unidades

• La VIS  superó todas las expectativas. MI CASA YA, un modelo de acceso 
en el que los hogares confían cada vez más.

• 40.000 unidades más frente al promedio histórico y un crecimiento anual 
de 8%. 

Fuente. Coordenada  Urbana

58.076 
62.056 

57.470 

68.564 

91.234 
97.117 100.035 98.302 

109.167 

123.403 

132.854 

 40.000

 50.000

 60.000

 70.000

 80.000

 90.000

 100.000

 110.000

 120.000

 130.000

 140.000

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

90.000 promedio



VENTAS DE VIVIENDA NUEVA – No VIS
cifras en unidades

• La vivienda no VIS fue el segmento de mayor afectación en la 
coyuntura económica del último año. 

• Sin embargo, los resultados recientes advierten un cambio positivo de 
tendencia

Fuente. Coordenada  Urbana
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VENTAS DE VIVIENDA NUEVA 

(135 – 500 smmlv)
Unidades acumulado trimestral 2020

Fuente. Coordenada  Urbana

VENTAS DE VIVIENDA NUEVA 

(+500 smmlv)
Unidades acumulado trimestral 2020
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• Los resultados de los últimos dos trimestres advierten un positivo 
repunte en la inversión en vivienda No VIS. 

• El FRECH No VIS ha dinamizado las ventas del segmento medio





• En el 2020, la inversión en vivienda nueva creció anualmente en 1,8%.  
• Superamos los máximos registros (año 2016), llegando a $37,2 billones. 

Fuente. Coordenada  Urbana

VALOR $ VENTAS DE VIVIENDA NUEVA – Total anual
($billones de pesos)
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Oferta de vivienda nueva 
Unidades y No. de proyectos

Fuente. Coordenada  Urbana
Nota: Un proyecto puede tener oferta en varios segmentos de precio, por lo cual la 
suma de los proyectos puede ser superior al total. El proyecto fue clasificado como en 
construcción si tiene al menos una etapa en construcción, terminado si todas sus etapas 
están terminadas y preventa en otro caso.
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• 154.000 unidades en 3.500 proyectos son opciones de inversión. 
• Todos los segmentos, regiones y perspectivas de inversión en la oferta 

de vivienda nueva.



PARTICIPACIÓN DE LA OFERTA DE VIVIENDA SOCIAL
Unidades – Diciembre de cada año

Fuente. Coordenada  Urbana
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• La vivienda social: el eje central del mercado. 
• En dos años, la vivienda social aumentó en 13 puntos porcentuales su 

participación en la oferta de vivienda nueva del país. 
• Más hogares colombianos con oportunidades de inversión





ROTACIÓN DE LA OFERTA
Meses (diciembre de cada año)

Fuente. Coordenada  Urbana

7,6
8,2

8,9

10,9

9,7
8,7

7,6

0

3

6

9

12

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

M
ES

ES
 

• 7,6 meses dura en promedio una vivienda nueva en el mercado. El 
mejor registro de los últimos 7 años. 

• Eso describe un positivo apetito en la demanda y una oferta 
equilibrada



Los inventarios terminados se redujeron por quinto mes 
consecutivo. Llegamos a los niveles más bajos de los dos 
últimos años.  

Fuente. Coordenada  Urbana –
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2. Perspectivas 2021: de la reactivación 
comercial a la reactivación constructiva 
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 Ventas por 209 mil unidades de vivienda (7,4% más que en 2020)

 149.700 unidades de vivienda iniciadas (28% más que en 2020)

 Crecimiento del PIB de edificaciones de 8,6%

 Creación de 150 mil nuevos puestos de trabajo



 Suficiencia de subsidios para la vivienda social. En 2021 se espera que se duplique la
demanda

 Gestión efectiva de suelo urbanizable a nivel regional. Necesitamos lanzar 200.000 nuevas
unidades de vivienda en 2021.

 Crear más y mejores condiciones de inversión: p.e estrategia de simplificación radical de
trámites del sector a nivel nacional y locales .

 Reactivación ininterrumpida de la actividad productiva
en todas las regiones del país
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