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", SER UN IMAN
DE CIERRES




LA CUEVA EN EL TIEMPO

La cueva es un
fenomeno N o
m | W1 e
antropologico y - [
biologico. '




LA CUEVA EN EL TIEMPO

Las mujeres tienen un fuerte poder e influencia
en la intencion de compra de una propiedad.




LA CUEVA EN EL TIEMPO

Debe ser un lugar:

e Seguro
e Controlable
e Confortable




MARKETING SENSORIAL

Las casas que huelen a
humedad, cigarrillo o a perro
se demoran hasta 3 veces
mas en vender.




MARKETING SENSORIAL

9 de cada 10 personas
sienten mas atraccion
hacia una propiedad que
tenga holores familiares y
se sienta calida.




PROCESO CONSULTIVO
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La velocidad de procesamiento
del cerebro es de 20 km/h




UTILIZA VERBOS

El cerebro tiene mayores estimulos cuando
escuchas verbos. '

 Podras

e Lograras

e Disfrutaras
e Ganaras

* Protegeras

A




EL MUNDO SE MUEVE POR:

« MIEDO
e PLACER
« AMOR
 DINERO




MIEDO

e Altas tasas de interes
o Altos precios

e Perder el dinero




PLACER

e Autorrealizacion
e Vista

e Pasar a un siguiente nivel




AMOR

e Render
e Personalizacion
e Recomendacion de

acabados




DINERO

ﬂ e Rentabilidad

e Ingresos Pasivos

e Optimizacion del

crédito




LA EDUCACION ES LA SOLUCION

Tu cliente es el mejor
vendedor que puedes
tener en tu equipo.

:ENSENALE!




VENDEDOR VS CERRADOR

El cerrador escucha,
pregunta y cierra
objeciones.




IMPERIO DIGITAL

WhatsApp

Instagram YouTube

TikTok




El exito de este negocio no es

vender y prometer, es ensenar,

ser honesto y transformar la
vida de las personas.




iGRACIAS!




